
Система продаж под ключ, внедрённая 
бизнес-консультантами компании Avatar

Business Power

СПЕЦИАЛЬНО для Владельцев и 
Руководителей бизнесов:

Провели более 300-т 
Диагностик систем продаж 

Провели более 10-ти лет в консультировании 
и решении бизнес-задач

Бизнес-консультанты компании Avatar:

Сделаем Ваших клиентов фанатами! 

Для развития компании необходимо решить следующие стратегические задачи:

Проект необходим, чтобы решить следующие первоочередные задачи:

•  Разработать уникальное торговое предложение;
•  Разработать стратегию развития каналов продаж;
•  Выстроить (разработать и внедрить) эффективную цепочку     
 касаний с целевой аудиторией;

•  Увеличить показатели лидогенерации;
•  Выстроить эффективные клиентские отношения;
• Повысить средний чек;
• Повысить частоту покупок и снизить период транзакций клиента;

•  Автоматизировать весь процесс;

Для тех, кто экономит свои    
время, силы  и энергию;

Для тех, кто устал и хочет выйти   
из замкнутого круга;
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Описание проекта:
Объем услуг в 3 этапа.

1. Анализ и подготовка

2. Разработка и внедрение

3. Передача документации

Подготовка персонала к обучению

Анализ деятельности предприятия
 и подготовительные работы

При необходимости разработка 
Книги Идеального сервиса. 

Стратегия увеличения продаж

Стратегические сессии с заказчиком

Изучение продукции и продуктовой линейки;

Анализ продаж, прошлых периодов;
Анализ структуры компании 

и бизнес-процессов;

Анализ и оценка 
эффективности персонала; Анализ клиентской базы;

Анализ конкурентов; Анализ каналов привлечения клиентов;

Анализ рекламного бюджета;

Работы над позиционированием 
компании на рынке;

Разработка главной концепции УТП 
- Уникальное Торговое Предложение;

Выявление конкурентных преимуществ;

Внедрение замеров контрольных показателей;
Внедрение ключевой формулы продаж;

Сегментирование клиентской базы;
Изучение целевой аудитории;
Выделение прибыльной группы;
Описание портрета идеального клиента;

Стратегии увеличения конверсии;
Стандарты сервиса;
Скрипты продаж;
Система контроля и отчетности;
 Система мотивации персонала;

Стратегии увеличения среднего чека;
Допродажи; Cross-продажи;
Up sell & Down Sell; бонусы и акции;
Обучение торгового персонала;

Стратегии увеличения частоты покупок;
Система лояльности клиентов - выявление рычагов;
Методы воздействия на существующих клиентов;
Система множественных касаний;
Специальные предложения;
Реактивация неактивных клиентов;

Стратегии увеличения потока новых клиентов;
Система привлечения клиентов;

Маркетинговая деятельность. Лидогенерация;
 Ремаркетинг. Копирайтинг. SMM;

Разработка и в ведение маркетинговой стратегии;
Разработка инструментов;

Построение отдела продаж:
Выбор эффективной модели отдела продаж

с учетом специфики Вашей компании;
Разработка рабочих инструкций

для отдела продаж;
Воронка продаж, внедрение контроля

на каждом этапе воронки;
Внедрение рабоющего плана продаж;

Внедрение системы мотивации;
Внедрение отчетности отдела продаж;
Наше сопровождение менеджеров по 

продажам и выполнение функции 
руководителя отдела продаж;

Найм специалистов по продажам 
(с учетом Вашей специфики);

Разработка Корпоративной книги продаж.

ВЫ получаете всю необходимую документацию,  
регламенты,  точки контроля и 
управление  системой продаж. 



Подготовка персонала к обучению

При необходимости разработка 
Книги Идеального сервиса. 

ВЫ получаете всю необходимую документацию,  
регламенты,  точки контроля и 
управление  системой продаж. 

Схема реализации:

Роль консултанта  и команды СОЗДАТЬ ИЛИ ДОРАБОТАТЬ СИСТЕМУ ПРОДАЖ, 
применяя опыт в:
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освободить Заказчика от головной боли в управлении командой, недостатка времени, нехватки должного 
уровня компетенции.

Компания Avatar возьмет на себя функцию управляющей компании системой продаж и готова нести 
ответственность в процессе развития до РЕЗУЛЬТАТА

SMM, управлении 
клиентскими отношениями 
в интернет-
пространстве;

Перед стартом проекта Консультант компании Avatar тщательно вместе с заказчиком заполняет 
Техническое Задание для реализации проекта сроком от 6 до 12 месяцев. Обговаривает все детали, 
как говорится -  “На берегу”.

Аналитике, 
анализе данных;

Продажах, 
построении отделов 
продаж;

Маркетинге, 
построении 
систем привлечения 
клиентов;

Разработке сайтов,
интеграции с отделом продаж;

Разработке ART-решений, 
WEB-дизайне, вёрстке текста,
полиграфии;

Копирайтинге, написании
продающих текстов;

HR, управлении 
персоналом;

Роль консультанта и команды Avatar -



Ожидаемые результаты:

Контролируемый рост обращения клиентов

Прописанные этапы работы с клиентом

Прозрачная и ясная система продаж

Настроенный и результативный отдел продаж

Выстроенная эффективная организация клиентских отношения

Выраженное позиционирование и уникальность продуктов на рынке

Выстроенная система привлечения клиентов

Точная стоимость потенциального и реального клиента

ГЛАВНЫЙ РЕЗУЛЬТАТ - ЭТО ГАРАНТИРОВАННОЕ УВЕЛИЧЕНИЕ ПРОДАЖ И ПРИБЫЛИ

Звоните по телефонам: 
+7 771 846 71 09
+7 701 944 23 54
+7 727 275 16 94

И делегируйте увеличение продаж компании Avatar!

www.avatarkz.com


